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1) Вътрешна икономия от мащаба на производството

Икономията от мащаба на производството гласи, че колкото
повече единици от даден продукт се произведат, толкова по-
малки са разходите за производство на единица продукция.
Следователно колкото по-голяма е компанията, толкова по-малки
са нейните разходи за производство (и маркетинг!) на единица
продукция.
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 Икономията от мащаба е свързана особено
тясно с разпределението на фиксираните
разходи.

 Общите разходи T включват фиксираните
разходи C и променливите разподи V, т.е. T = V
+ C.

 Ако цялата продукция е Q, то разходите на
единица продукция са T/Q = V/Q + C/Q.

 Променливите разходи на единица продукция
(V/Q) се определят от разхода на материали на
единица създадена нова стойност (рандеман).
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На графиката: T/Q = V/Q + C/Q
V/Q (рандеман) = 2

При фиксираните разходи на единица продукция (C/Q), числителят е фиксираната величина
(амортизация (лицензионни разходи), наем, разходи за реклама и дистрибуция, т.е. разходи,
които не зависят или много слабо зависят от обема на производството).

С увеличението на знаменателя на дробта намалява стойността на дробта като цяло.
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 При нарастването на обема на производството разходите на единица продукция (T/Q) се приближават все
повече към променливите разходи на единица продукция (V/Q), които в случая са 2 условни единици.

 От своя страна фиксираните разходи на единица продукция (C/Q) все повече намаляват и при един
достатъчно голям обем на производството те достигат една твърде ниска или пределно ниска (оптимална)
величина.

 Икономията от мащаба е толкова по-голяма, колкото по-голям е делът на фиксираните разходи в общите
разходи за производството. Но от какво се определя размера на фиксираните разходи и каква е тенденцията,
която се наблюдава сега?

 Имаме нарастване на инвестициите в машини и оборудване, особено в такива отрасли като машиностроене,
химическа индустрия, фармацевтика, електроника. В същото врече се съкращава срокът за експлоатация на
оборудването, т.е. срокът на неговата “морална амортизация”. Поради тази причина пренасяната в готовата
продукция част от стойността на машините и оборудването ежегодно нараства.

 Като илюстрация за драматичната промяна в съотношението между фиксираните и променливите разходи и
съответно за тяхното влияние върху цените, може да се посочи индустрията за софтуер. Майкрософт са
похарчили за създаването на Windows 95 около 1,1 млрд. дол., фиксираните разходи за организиране на
реклама и дистрибуция са били около 1,2 млрд. дол., докато променливите разходи на единица продукт да
били само 2-3 дол. Като търговска отстъпка за търговците на дребно. Цената на един програмен продукт е
била около 55 дол. Това означава, че съотношението постоянни към променливи разходи при създаването и
реализацията на продукта Windows 95 е било приблизително 17:1, а за да се покрият фиксираните разходи е
било необходимо да се продадат приблизително 500 000 000 програмни пакета!
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Алфред Маршал, бащата на съвременната политическа икономия, стига до извода, че
икономията от мащаба е универсален икономически принцип. Когато една компания
увеличава производството тя постига вътрешна икономия от мащаба. Когато обаче тя
използва вътрешноотрасловата специализация и общата инфраструктура на отрасъла,
както на национално, така и на международно равнище, тя постига допълнителна външна
икономия от мащаба. С други думи всеки е свързан с всеки!

Въпрос: В кои отрасли се наблюдава най голяма външна икономия от мащаба?

2. Външна икономия от мащаба
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Териториално ориентираните клъстери във Великобритания





8

3. Преход от „колониална“ специализация към 
вътрешноотраслова

• Наблюдава се пренасочване на търговията от междуотрасловата специализация,
свързана с различията в количеството капитал и работна сила, към
вътрешноотраслова специализация, свързана с икономията от мащаба

• Пример: 70% от компонентите за производството на леки коли в ЕС идват по каналите
на вътрешноотрасловата специализация.

Имаме две стоки – едната е хомогенна и трудоемка, например зърно
другата подлежи на диференциация и е капиталоемка –

например детайли за коли

Класически вариант (Моделът Hekscher-Ohlin)

Страна А
(изобилие на

труд

Страна Б
(изобилие на

капитал)

Междуотраслова
специализация и
търговия

трудоемки капиталоемки
стоки стоки

Вариант отчитащ ефекта
на икономията от мащаба на производството

Същите две стоки

Страна А
(изобилие на

труд)

Страна Б
(изобилие на

капитал)

Междуотраслова
специализация и
търговия

трудоемки капиталоемки
стоки стоки

Вътрешноотраслова
специализация и
търговия
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4) Икономията от мащаба не е дъмпинг!

Но след като ценовата дискриминация може да е резултат на икономическа целесъобразност,
свързана с икономията от мащаба, дали и в този случай трябва да се прилагат санкции? Отговорът на ЕС е
положителен. Независимо от мотивите, които може да са чисто икономически, наличието на ценова
дискриминация трябва да бъде санкционирано, когато е доказано, че тя води до разстройство на местното
производство.

Китай, Индия и други развиващи се страни, чийто вътрешен пазар е все още ограничен, считат, че не
винаги експорта по цена под вътрешната цена е дъмпинг. Ето защо антидъмпинговите мерки на ЕС и на
някои други държави-членки на ОИСР са често предмет на търговски спорове.
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Печалба
Общо 

разходи
на бр.

Фиксирани разходиПроменливи разходиПродажби

На бр.СумаСумаНа бр.Бр.СумаЦена 
на бр.Бр.

040020020000020000020010004000004001000

Само 
вътрешен
пазар

030010020000040000020020006000003002000

Само 
експортен
пазар

20000026767200000600000200300010000003333000
Заедно двата 
пазара
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5. Икономия от мащаба и outsourcing

- Икономията от мащаба е толкова по-голяма, колкото по-големи са постоянните
(фиксираните) разходи.

- Иновациите, които създават основната част от допълнителната (монополна) печалба в 
съвременността, са свързани с огромни научно-развойни дейности, които са част от 
постоянните разходи.

- Отраслите, най-силно въвлечени в иновативна дейност са производството на софтуер 
и хардуер, електрически коли, възобновяеми енергийни източници, авиокосмическо 
оборудване, фармацевтика, медицинско оборудване, оръжие.

- В тези отрасли е много важно да се постигне значителна икономия от мащаба, но това 
може да стане при две условия: 

 да се гарантират продажби на голям пазар, най-добре на глобалния

 да се създаде ефективна международна вътрешноотраслова специализация, като 
значителна част от производството се изнесе навън (outsourcing).

-




